
 
 

¿TU CLÍNICA FUNCIONA O SOBREVIVE? 

Mira. 

Quiero hacerte una pregunta directa. 

Al centro. 

Sin adornos. 

Y te pido que la respondas con total honestidad: 

¿Tienes hoy la clínica que soñaste cuando empezaste en esta 

profesión? 

Esa clínica con una agenda sólida. 

Un equipo implicado. 

Pacientes que confían. 

Una gestión ordenada. 

Resultados que te permiten vivir con tranquilidad y orgullo. 

¿La tienes? 

Si la respuesta es no, déjame decirte algo sin rodeos: 

No eres el único. De hecho, estás en el grupo del 85 % de clínicas 

dentales que están atrapadas. 

Clínicas con talento, con recursos, incluso con buena reputación… pero 

sin un rumbo claro. 

¿Pero te consuela esto? 



 
 

¿Te sirve saber que no eres el único mientras la competencia te 

adelanta por la izquierda? 

¿Sabes que si decides pertenecer al 15 % de las clínicas bien 

gestionadas te va a costar? 

Te supondrá esfuerzo. Personal. Económico. Mental. 

Habrá que tomar decisiones. Y no todas serán fáciles. 

Pero si estás dispuesto a meterte en este maravilloso follón, adelante. 

Porque ahí empieza la diferencia. 

A lo largo de los últimos 11 años, hemos trabajado con más de 150 

clínicas dentales en toda España. 

Y siempre encontramos el mismo patrón: 

– Equipos desmotivados 

– Marketing que no genera pacientes 

– Caos organizativo 

– Comunicación interna rota 

– Rentabilidad muy por debajo del potencial real 

¿Te suena? 

En Enfoque Dental hemos desarrollado un modelo de consultoría que 

no parte de la teoría. 

Parte de la experiencia. 



 
 

De entrar contigo en la trinchera. 

De entender lo que te bloquea y ayudarte a desbloquearlo. Paso a 

paso. 

No prometemos milagros. 

Pero sí resultados. 

Si tú haces tu parte, nosotros hacemos la nuestra. 

Nuestro enfoque transformará tu clínica de verdad 

Cuando empecemos a trabajar contigo, no llegamos con una lista de 

tareas cerrada. 

Llegamos con preguntas. Con ojos atentos. Con ganas de entender tu 

realidad, no la que aparece en la web, sino la que se vive dentro, en el 

día a día. 

Durante las primeras semanas, observamos. 

Escuchamos. 

Analizamos. 

Y a partir de ahí, empezamos a construir. Porque si no comprendemos 

bien lo que está pasando, cualquier medida sería superficial. 

1. Estudio de mercado: primero miramos alrededor 

Queremos saber dónde estás, con quién compites, qué tipo de 

pacientes viven en tu zona y qué necesidades tienen. 



 
 

Estudiamos la demografía, la capacidad económica, las clínicas 

cercanas, sus precios, sus especialidades, cómo se posicionan. 

Este estudio de mercado nos ayuda a entender mejor tu propuesta de 

valor, tu entorno, tu competencia y a partir de ahí construir un 

posicionamiento claro y diferencial para tu clínica. 

Además, es el punto de partida para que todo el trabajo de marketing, 

comunicación y estrategia tenga un rumbo real y coherente. 

2. Marketing: conectar con las personas adecuadas 

Antes de diseñar tu estrategia, hay algo que ya llevamos hecho: 

hemos investigado el marketing de los mejores odontólogos del 

mundo. 

Hemos aprendido de las clínicas que más crecen. 

Y durante años, hemos mejorado esa receta, adaptándola al contexto 

real de clínicas como la tuya. 

Nos desplazamos a tu clínica. Grabamos vídeos reales. Con tu equipo. 

Con tus pacientes. En tu entorno. 

Mostramos quién eres de verdad, con tu forma de hablar, de cuidar, de 

comunicar. 

Luego diseñamos toda la estrategia digital: desde tus redes sociales 

hasta tus campañas en Google o Instagram. Revisamos tu web, 

mejoramos la posición de tu web en google, montamos anuncios con 



 
 

seguimiento inteligente (retargeting), optimizamos las inversiones de 

publicidad online de pago y analizamos los resultados cada mes. 

Revisamos los resultados cada mes. Ajustamos. Afinamos. Y seguimos. 

Nuestro objetivo no es que gastes más. Es que inviertas mejor. Y que 

los pacientes adecuados lleguen a ti. 

3. Experiencia del paciente: lo que realmente queda en la memoria 

Aquí nos volvemos invisibles. Entramos en tu clínica como si fuéramos 

uno más y observamos cómo se siente el paciente desde que cruza la 

puerta hasta que se va 

Vemos cómo se recibe a un paciente. Cómo se le explica un 

diagnóstico. Cómo se le acompaña. Qué gestos marcan la diferencia. Y 

qué detalles están generando dudas, ruido o fricción. 

Pero no nos quedamos ahí. Durante varias sesiones en tu clínica, 

formamos a todo el equipo para transformar radicalmente la 

experiencia del paciente. 

Trabajamos juntos en cómo cuidar desde el primer contacto, cómo 

hacer que el paciente entienda el valor real de su tratamiento, y cómo 

crear un vínculo de confianza desde la primera cita. 

Luego lo aprendido lo aplicamos con pacientes reales para que veas la 

diferencia en aceptación de casos, también aprendemos una mejor 

gestión de la agenda, como organizar correctamente los planes de 



 
 

tratamiento en el tiempo y estrategias para fidelizar a tu paciente 

como nunca antes 

También te enseñamos a gestionar correctamente tu base de 

pacientes. Para que ningún tratamiento se pierda por falta de 

seguimiento. 

Y hacemos mentorías frecuentes para asegurarnos de que todo 

avanza. 

4. Gestión de equipo: porque un buen tratamiento empieza con un 

buen equipo 

Una clínica crece porque tiene un buen equipo detrás.  

Trabajamos contigo para que tengas claro a quién necesitas (y a quién 

no), cómo seleccionarlo, cómo integrarlo y cómo mantenerlo 

motivado. Revisamos funciones, responsabilidades, flujos de trabajo y 

dinámicas internas. 

Y lo más importante: te ayudamos a liderar. Porque una clínica sin 

liderazgo es como un barco sin timón. 

Hacemos varios encuentros presenciales contigo y con tu equipo. 

Creamos estructuras claras de trabajo. Roles definidos. Canales de 

comunicación eficaces. 

Y lo reforzamos con sesiones individualizadas online donde 

trabajamos casos concretos. Acompañamos. Guiamos. Corregimos. 



 
 

5. Estrategia empresarial: tus números también cuentan tu historia 

Sabemos que muchas clínicas no quieren mirar sus números… porque 

no saben por dónde empezar. 

Nosotros te lo ponemos fácil. Sin tecnicismos. Sin juicios. Con claridad. 

Empezamos por entender tus ingresos, tus márgenes, tus gastos, tus 

precios y tus objetivos. A partir de ahí, diseñamos contigo una 

estrategia de gestión eficiente y sostenible. 

En sesiones online prácticas trabajamos cómo: 

• Conocer los indicadores claves de tu clínica y cumplir objetivos 

financieros  

• Gestionar bien tus compras, proveedores y tu stock. 

• Calcular tus márgenes reales por tratamiento. 

• Saber si tus precios son competitivos… y rentables. 

• Llevar un control básico de tesorería y flujo de caja. 

Todo esto lo bajamos a tierra con un plan de acción que evaluamos y 

ajustamos contigo cada mes. 

6. Formación continua: lo que aprendas, se queda contigo 

La consultoría es el cambio. Pero la formación es el refuerzo. 



 
 

Por eso, cuando trabajamos contigo, te damos acceso a toda nuestra 

formación para que tú y tu equipo sigáis creciendo mucho después de 

que nosotros ya no estemos. 

• MBA de gestión presencial (9 jornadas): para consolidar lo 

aprendido en consultoría junto con otras clínicas del país.  

• Entrenamiento online (más de 350 horas): para que repases y 

profundices en cada pilar de la gestión clínica: marketing, 

personas, estrategia y experiencia del paciente. 

• Diploma Enfoque Dental Multidisciplinar (3 jornadas): para 

mejorar tu diagnóstico y ofrecer tratamientos globales de alto 

valor clínico. 

• Libro ‘Impulsa tu clínica dental’ (510 páginas): todo nuestro 

método explicado de principio a fin, sin secretos. 

• Master audio ‘El éxito de tu clínica dental’ (120 episodios): 

para que puedas seguir aprendiendo mientras conduces, 

caminas o haces deporte. 

Queremos que entiendas, que apliques, que crezcas. Y que ese 

conocimiento se quede contigo, para siempre. 

¿Quién te acompaña? 

• Pedro Morchón —  Fundador de Enfoque Dental y responsable 

de la estrategia global. Especialista en experiencia de paciente, 

dirección de equipos, liderazgo e impulso comercial. 



 
 

• Daniel Ruiz Alba—  Directores de marketing. Diseñan la 

narrativa visual y digital de tu clínica. Crean campañas que 

generan primeras visitas reales y construyen posicionamiento 

desde la autenticidad. 

• Ramón Aguado y Jaime Madrigal —  Consultores de gestión 

financiera. Interpretan tus números como si fueran una historia. 

Traducen lo complejo en decisiones claras. Contigo, lado a lado, 

para convertir tu clínica en una empresa rentable. 

• Clara González —  Filmmaker de Enfoque Dental. Se encarga de 

mostrar el alma de tu clínica a través de vídeos profesionales, 

auténticos y con impacto. Su trabajo transforma confianza en 

conversión. 

 

Historias Reales, Resultados Reales 

 

Somos, de lejos, la consultora y agencia de marketing con mejor 

reputación del mercado. 

 

¿Te pica la curiosidad por saber cuántas personas comparten esta 

visión?  

 

Escanea el código y compruébalo por ti mismo en Google My 

Business.  



 
 

 

 
 

Nuestras reseñas hablan alto y claro sobre cómo hemos transformado 

tantas clínicas dentales  

….y la tuya podría ser la próxima. 

¿Estás listo para tomar el control?  

Si has llegado hasta aquí, probablemente ya lo sabes. 

Esto no va de sobrevivir.  

Va de liderar y gestionar. Para tener una clínica que funcione.  

Que crezca.  

Que se convierta en el lugar que imaginaste cuando empezaste. 

Pero no te vamos a engañar: no es para todos. 

Hace falta implicación y querer hacer las cosas de otra forma. Mejor. 



 
 

Este programa no es para quien lo quiere todo sin moverse del sofá.  

Es para quien quiere mirar con orgullo su clínica dentro de unos 

meses y decir: “Lo conseguimos”. 

Y si estás ahí, si estás preparado… 

Cuando quieras, empezamos. 

Es el momento de llevar tu clínica dental al siguiente 

nivel 

• Teléfono: 671 038 509 

• Correo Electrónico: info@enfoquedental.com 

•  Sitio W eb: www.enfoquedental.com 
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