
 

 

TRANSFORMA TU CLÍNICA DENTAL EN UN IMÁN 

DE PACIENTES 

Hubo una época en la que abrías una clínica dental, ponías un cartel 

llamativo y se te llenaba de pacientes al poco tiempo.  

​

Lamentablemente, esos días quedaron atrás. 

Hoy, si no consigues que tu nombre aparezca una y otra vez en la 

mente de tus potenciales pacientes, te estás quedando fuera del radar. 

​

Hoy, te enfrentas a macroclínicas con presupuestos de marketing 

enormes, franquicias low-cost que bajan los precios a niveles 

insostenibles y un sinfín de competidores dispuestos a llevarse tu 

parte del mercado. 

Confiar en que el simple “boca a boca” será suficiente es, 

sencillamente, una apuesta peligrosa. 

Vivimos en la era de la visibilidad y la diferenciación.​

Si no estás a la vista y no te diferencias, no existes.​

 

¿Estás dispuesto a correr ese riesgo? 
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¿Por qué muchos dentistas rechazan el marketing? 

Porque todavía tienen una idea equivocada. 

Marketing, para muchos, es sinónimo de buzoneo barato, promesas 

falsas y “compra uno, lleva dos”.​

Y, claro, ¿quién quiere asociar su clínica a eso? 

Sin embargo, déjame decirte algo: el marketing bien hecho no tiene 

nada de sucio.​

No se trata de gritarle al mundo que “somos los mejores”.​

Se trata de contar tu historia y vuestra práctica clínica, para que los 

pacientes entiendan por qué tu clínica es especial y cómo puedes 

cambiar sus vidas. 

¿Acaso es malo que la gente sepa que inviertes en formación continua 

y que utilizas los mejores materiales y tecnología? 

¿O qué estáis comprometidos 100% con la salud de vuestros 

pacientes? 

 

¿Por qué estamos tan seguros de que nuestro marketing 

funciona? 

Nuestra confianza se basa en un enfoque probado y respaldado por 

resultados. 
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Realizamos constantemente un exhaustivo estudio de marketing 

analizando las prácticas de los mejores dentistas y clínicas del mundo. 

A partir de ahí, implementamos estas estrategias con nuestros clientes 

para identificar qué funciona y qué no en la práctica real. 

Este proceso nos permite refinar continuamente nuestra propuesta y 

desarrollar así un sistema altamente efectivo de captación de primeras 

visitas 

Hoy en día, sabemos que el éxito del marketing dental se centra en 

tres pilares clave: 

1.​ La marca personal del equipo: construir una imagen auténtica 

y profesional que inspire confianza. 

 

2.​ Las opiniones de los pacientes: destacar testimonios reales que 

reflejen la experiencia y calidad del servicio. 

 

3.​ Una comunicación centrada en las necesidades reales del 

paciente: escuchar, comprender y responder a lo que realmente 

buscan y valoran. 

Este enfoque integral nos permite ofrecer estrategias de marketing 

que no solo atraen pacientes, sino que también consolidan la 

confianza y fidelidad hacia la clínica. 

 

3/7 



 

 

¿Son Estas Vuestras Necesidades en Cuanto al 

Marketing? 

Responde con sinceridad a las siguientes preguntas: 

●​ ¿Te cuesta atraer nuevos pacientes de forma constante y sientes 

que tu clínica no destaca frente a la competencia? 

●​ ¿Necesitas mejorar tu visibilidad online, tanto en SEO como en 

redes sociales, para que más pacientes te encuentren y confíen 

en ti? 

●​ ¿Notas que tus estrategias actuales de marketing no generan el 

retorno que necesitas y no sabes cómo optimizarlas? 

Si estas preguntas tienen que ver con tu situación, quédate conmigo. 

 

¿En Qué Consiste Nuestro Servicio de Marketing? 

Definimos un plan estratégico de marketing digital basado en lo que 

los pacientes de tu zona precisan, teniendo en cuenta vuestra 

propuesta de valor y el posicionamiento de vuestra competencia. 

Estos son los pasos de nuestro plan de marketing: 

1.​ Creación de videos de impacto​

No existe ningún recurso de marketing dental tan poderoso 

como un video que permita a tus potenciales pacientes conocer 

a tu equipo y recorrer tus instalaciones.​

Por eso, guionizamos, grabamos y editamos vuestros videos de 
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marca personal, testimonios de pacientes satisfechos y de tu 

clínica dental. 

 

2.​ Optimización SEO de tu web​

Posicionamos tu página en Google para que te encuentren 

cuando buscan servicios dentales. 

 

3.​ Gestión de Redes Sociales​

Creamos contenido atractivo y publicamos con estrategia en 

Facebook e Instagram.​

Así, creces en reputación online, interacción con pacientes y 

autoridad en tu mercado. 

 

4.​ Retargeting​

Mostramos anuncios dirigidos a usuarios que ya visitaron tu web 

o redes sociales, aumentando las posibilidades de convertir ese 

interés inicial en visitas a la clínica. 

 

5.​ Gestión y Optimización de Campañas Online​

Diseñamos y supervisamos anuncios en Google Ads y redes 

sociales para maximizar resultados y garantizando el mejor 

retorno de tu inversión. 

No Prometemos, Cumplimos 

Nuestro marketing tiene un objetivo claro: llenar tu clínica de 

pacientes que confíen en ti y que vuelvan una y otra vez. 

5/7 



 

 

Estos son nuestros Resultados: 

1.​ Incrementamos el 38,7%* el número de primeras visitas.  

2.​ Construimos confianza y credibilidad 

3.​ Os diferenciamos en un mercado competitivo 

4.​ Maximizamos cada euro invertido en marketing 

*Datos obtenidos del análisis de nuestros resultados desde el año 2018 

hasta hoy. 

 

Historias Reales, Resultados Reales 

 
Somos, de lejos, la consultora y agencia de marketing con mejor 

reputación del mercado. 

 

¿Te pica la curiosidad por saber cuántas personas comparten esta 

visión?  

Escanea el código y compruébalo por ti mismo en Google My 

Business.  
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Nuestras reseñas hablan alto y claro sobre cómo hemos transformado 

tantas clínicas dentales  

….y la tuya podría ser la próxima. 

 

¿Estás Listo para Llevar tu Clínica al Siguiente Nivel? 

Si estás harto de sentir que tu competencia te lleva ventaja,​

si quieres dejar de depender de la suerte y empezar a tomar el control,​

estamos aquí para ayudarte. 

El marketing no es un lujo.  

Es la herramienta que diferencia a las clínicas que sobreviven de las 

que triunfan. 

¿Te subes al tren o te quedas viendo cómo pasa?  

Tú decides. 

Nosotros estamos listos. Y tú, ¿lo estás? 

 

Contáctanos y da el primer paso hacia la excelencia 

●​ Teléfono: 671 038 509 

●​ Correo Electrónico: info@enfoquedental.com 

●​ Sitio Web: www.enfoquedental.com 
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